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FORMATION VENDEUR VOITURES ÉLECTRIQUES 
PROGRAMME INTER-ENTREPRISE 

 

Public 
Tous publics 
Nombre de participants 
De 4 à 8 
Prérequis 
Aucun 
Durée  
1 jours (7 heures) 
Modalité 
Présentiel 
Lieu de formation 
Le C.A.I.R.E. 
84, route de Strasbourg 
67500 HAGUENAU 

Modalité d’accès 
gesteurope.com/service-formations-
garage-academie-6 
Délai d’accès 
Jusqu’au jeudi précédent le début du 
module et en fonction des places 
restantes 
Dates et tarifs 
gesteurope.com/formation/vendeur
-de-voitures-electriques 

Moyens pédagogiques  
 Groupes de travail 
 Remue-méninges 
 Démonstration 

Accessibilité 
Accueil des personnes en situation 
de handicap possible, contactez 
Sébastien WASSER, le référent 
handicap, pour envisager la 
faisabilité 

Compétences du formateur 
 Électromobiliste 
 Advenir | Avere-France 
 Mobilités et véhicules 

électriques | École des Ponts 
ParisTech x Groupe Renault 

 Concevoir et animer une 
formation avec une pédagogie 
active | GC Formation 

 Atelier La Fresque du Climat 
 

 

La transition vers l'électromobilité est en cours à l'échelle 
mondiale et cela a un impact significatif sur l'industrie 
automobile. En tant que professionnels de l'automobile vous êtes 
confrontés à de nouveaux défis et problèmes liés à la vente des 
véhicules électriques. 
Cette formation vous aidera à résoudre les problèmes auxquels 
vous êtes confrontés dans cette nouvelle ère de l'automobile, 
par l’acquisition des compétences nécessaires pour comprendre 
les nouvelles technologies et infrastructures et à rester à jour 
dans un domaine en rapide évolution. 

OBJECTIFS - COMPÉTENCES VISÉES 

 Être capable d’anticiper l’évolution du parc automobile 
 Être capable d’argumenter sur la voiture électrique 
 Être capable de conseiller les automobilistes 

CONTENU 

1ère ½ journée : L’électrification du parc automobile 
 La législation Européenne et Française 
 La recharge d’une voiture électrique  
 Les infrastructures de recharge 

 
2e ½ journée : La vente des voitures électriques 

 Le prix des voitures électriques 
 Les nouveaux constructeurs de voitures électriques  
 Les aides à la voiture électrique 
 Les différents modes de financements 

SUIVI DE L’ACTION DE FORMATION 

 Remise de documents pédagogiques afférant à la formation 
 Feuille d’émargement par demi-journée de présence 

ÉVALUATION DE LA FORMATION 

 Evaluation des acquis : Questionnaires 
 Remise d’un certificat de réalisation 
 Évaluation de la satisfaction : Stagiaires, clients et financeurs 

 

 

https://www.gesteurope.com/formation/vendeur-de-voitures-electriques
https://www.gesteurope.com/formation/vendeur-de-voitures-electriques

